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1. TRAININGSTAG



ZIELE & ERWARTUNGEN
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NOE 
REPRÄSENTIEREN:

STIMMEN AUS DEM 
TEAM
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AUFTRITT UND IMAGE VON NOE AUF DER MESSE

Aufgabe: Wenn Ihr Unternehmen ein Haus wäre – was würden 
Sie davon zeigen wollen? 
Zeichnen Sie das Haus.
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AUFTRITT UND IMAGE 
VON NOE AUF DER 

MESSE
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KUNDENGESPRÄCHE FÜHREN
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AUFTRITT UND KUNDENGESPRÄCHE: FRAGEN, 
ERKENNTNISSE & VEREINBARUNGEN
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KUNDENBEDÜRFNISSE ERMITTELN: FRAGEN & FRAGETECHNIKEN
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2. TRAININGSTAG



NOE - DAS EIGENE 
UNTERNEHMEN IN 

DER 
SELBSTVORSTELLUNG
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Wichtige Kernpunkte in der Vorstellung von NOE



KUNDENGESPRÄCHE: NUTZENARGUMENTATION & GESPRÄCHSABSCHLUSS
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UMGANG MIT DEM 
IPAD

-
ERKENNTNISSE
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ARBEITSGRUPPEN: STRATEGIEN FÜR DIE NÄCHSTEN SCHRITTE
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COVERDALE WÜNSCHT 
IHNEN VIEL ERFOLG AUF 

DER MESSE!


